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Empresas

Consumo

Los ibéricos de
Montaraz miran
fuera para crecer

PJaime Martin, CEO de la firma, asegura
que las oportunidades estan en el exterior

R. L. Vargas. MADRID

Montaraz no es un cualquiera en
elmundodelosibéricos. Lacom-
paiiia salmantina elabora pro-
ductos de altisima calidad desde
hace més de 130 anos siguiendo
la misma fSrmula de jamdn y sal
y curacion natural, «haciéndole
pocos al jamaén, como dice

su consejero delegado,
Jaime Martin Sin-
chez. Asi, han con-
quistado el exclu-
sivo paladarde Le
Frank Fondation
de Louis Vuitton y
LaGrande Epicerie
enParfso el Rosewo-
od Villa Magna de Ma-

«el mercado es el que hay. Pode-
mos crecer i costa de otros fabri-
cantes. Es competencia pura y
duras. Pero fuera, segiin anade,
whay unmercado queno estd casi
desarrollado y hay un margen de
crecimiento infinitos.
Trashaberconquistado EEUL,
donde cuentaconoficinayalma-
cén en Nueva York después de
haber logrado la homolo-
gacién mis exigente
del mundo para sus
fabricas de Sala-
mancay Fxtrema-
dura -34.000 me-
tros cuadrados
que cuentan con
los mayores seca-
derosy bodegas na-

turales del mundo-;

dricl. Jaime Martin Montarmzanhelaaho-
Con presencia en esel CEOde ra abrirse hueco en el
miis de cuarenta mer- Maontaraz mercado chino. Una

cados, Montaraz factu-

m 45 millones de euros en 2023
tras vender 100.000 jamones y
100.000 paletas y este ano susven-
tas han crecido hasta ahora por
encima del 10%, segin explica a
LA RAZON Jaime Martin. El di-
rectivo, cuarta generacion gue
dirige la empresa junto a su her-
mano Ramén, tiene claro que el
camino para seguir creciendo
estid en perseverar en su negocio
exterior. Comao dice, en Espana,

empresa nada facil.
JTenemosel expediente parague
vengan a visitamos desde hace
cinco o seis anos, pero todaviano
hanvenidos, explica Martin, que
asegura que el proceso es mds
lento si cabe que en otros paises
puesio que China hace sun poco
lo que le interesa en funcién de
sus necesidades».
Entrar en China les abriria las
puertas de «un monstruos. Des-
embarcarian, segin el CEO de

Montaraz produce ibéricos de gran calidad

Montiraz, en un pais en el que ya
tienen contactos muy avanzados
yaue, ademis, svalora el produc-
oy lo pagas, sSegin asegura.
Mientras llega lo de China, la
empresa mira a olros mercados
como, por ejemplo, México. «Es
unpais mas sencillo por cercania
cultural en el gque va se esti ven-
diendo mucho ibéricos, explica
Martin. Ademds, anade, comolas

autoridades han reducido de 300
a40o 50 las firmas homologadas
paravender, «solo porinercia, nos
viene clientelas,

Para llegar a otros nuevos, la
clave esti en encontraral colabo-
rador correcto. «Hay que tener
uno que tenga ganas, que valore
el producto, gque sepa de su cali-
dad, que sepa transmitirlo», ase-
gura el directivo, Martin también

asegura gue para vender lejos de
Espafa hace falta invertir en in-
novacién. Fuera, resulta compli-
cadlo vender un jamdn entero al
corte. «El producto lo hacemos
como toda la vida. Donde inver-
limos es en sistemas de lonchea-
do y deshuese. En la planta de
Olivenzatenemoscinco lineasde
loncheado, Hacemaos hasta 60
formatos y esto nos ayuda en la
exportacion pam queel producto
llegue anichos mds amplioss, ex-
plica Martin.

El otro gran foco de inversion
de la compania son los propios
animales. El incremento de los
costes de produccion y la falia de
relevo generacional entre los ga-
nadores han provocado, segin
lamenta, que el cerdo de campo
esté desapareciendo. «Nos esta-

40

paises tiene ahora
mismo en cartera

la compania entre
sus mercados

maos dando cuenta de que o lo
crias i, o teguedassin ellos, dice
Martin. Por eso, desde hace cua-
tro o cinco afos, Montaraz co-
menzd a invertir para crear su
propiaganaderia. En Extremadu-
ra, han adquirido dos fincas v si-
guen mirando oportunidades.

Estaescaser decerdos ibéricos,
que seguin el consejero delegado
de Montaraz «no se ha visto nun-
c Antess, junto con unos costes
de produccion que snada denen
que ver con los que habia hace
cinconseis afuss hantensionado
los precios, que seguirdn al alza,
«Se verd un precio bastante alto
salvoquelademandabajara mu-
chisimo, aunque no lo creos, re-
mata.




